TITRE PROFESSIONNEL
VENDEUR.SE
CONSEIL EN MAGASIN
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350H
SUR 10 mois

LE OU LA TITULAIRE DU TITRE PROFESSIONNEL
VENDEUR.SE EN CONSEIL MAGASIN DOIT ETRE
CAPABLE DE :

CONTACTS

LA,

METHODES PEDAGOGIQUES :

MOYENS PEDAGOGIQUES :

SUIVI ET EVALUATIONS :



TITRE PROFESSIONNEL
VENDEUR.SE CONSEIL EN MAGASIN

Développer sa connaissance des produiots et contribuer a
I'animation de lI'espace vene

- Assurer une veille sur les produits et services proposés par
l'enseigne

- Contriuer & la tenue et a l'animation de l'espace de vente
- Participer a la gestion des flux marchandises

Compétences transversales

- Communiquer oralement (comprendre et s'exprimer)

+ Mobiliser un comportement orienté client et une posture
de service

Vendre et conseiller le client en magason

+ Mener un entretien de vente de produits et de
prestations de services en magasin

- Consolider l'acte de vente lors de l'expérience client en
magasin

- Prendre en compte les objectifs fixés pour organiser sa
journee de vente

POURSUITE D'ETUDES

Attaché Commercial

BTS Management Commercial
Opeérationnel

BTS Negociation et Digitalisation de
la Relation Client



